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Šodienas t � mas

• K� p� c p� t�t?

• K� izv� l� ties tirgu?

• Kas j� noskaidro par tirgu?

• K� di ir tirgus p� t�šanas veidi?

• Kur atrast nepieciešamo inform� ciju?

• Vai tirgus p� t�jumi vienm� r ir d� rgi?



P� t�t vai nep � t�t?

PRETPAR



Tirgus izp � tes tr �s posmi

Tirgus 
parametru 
noteikšana

Priekšizp �Ô�Ô�Ô�Ôte: 
tirgu izv �Ô�Ô�Ô�Ôle

Tirgus 
p�Ô�Ô�Ô�Ôt�ì�ì�ì�ìjums



Tirgus parametru noteikšana
Faktori, kas ietekm� uz�� muma iesp� jas k� d� konkr� t� tirg� , ir atkar�gi gan no 

uz�� muma, gan nozares, gan produkta specifikas

• Tirgus lielums

• Nozares att�st�ba

• Produkts/ pakalpojums

Izv� loties tirgus, par kuriem mekl� t inform� ciju, atlasiet tos p� c noteiktiem 
krit� rijiem. Tirgus krit� riji katram uz�� mumam atš� iras. Tie var b� t;

• � eogr� fiskais tuvums

• Augsts ien� kumu l�menis

• Zin� ma valoda un kult� ra

• Iepriekš� ja pieredze

• u.c.



P� t� mo tirgu izv � le

Identific � t tirgus, kuros nav iesp � jami pan � kumi:

• Stingras tirgus aizsardz�bas barjeras

• Produkts sasniedzis augst� ku att�st�bas pak� pi

• Nav piepras�juma J� su produktam vai pakalpojumam?

• Apgr� tin� ta saskarsme 

• …..



Priekšizp � te

• Priekšizp� te ir pamatinform� cijas mekl� šana, apkopošana un 
anal�ze par tirgiem, lai uz t� s pamata balst�tu l� mumu, par kuriem 
tirgiem uz�� mumam ir j� veic padzi�in� ta izp� te, lai lab� k izprastu 
tirgus potenci� lu.

• Priekšizp� t� visbie� � k pielietot� metode ir “desk research”.
– Tiek v� kta un sistem� tiski apkopota pieejam� inform� cija
– Inform� cija ir sal�dzinoši viegli un vienk� rši pieejama publisk�

vid�
– Likumdošana, statistikas dati, jau veikti p� t�jumi u.c.
– Iesp� jams veikt saviem sp� kiem, nav nepieciešamas �pašas 

zin� šanas vai iema� as
– Nav papildus izdevumu vai tie ir sal�dzinoši nelieli



Tirgus p � t�jums

Tirgus p� t�jums ir izv� l� to eksporta tirgu padzi�in� t� ka izp� te

Tirgus 
p�Ô�Ô�Ô�Ôt�ì�ì�ì�ìjums:

inform�Âcija par 
uz���Ômumam 

aktu�Âlu 
inform�Âciju 

izv�Ôl�Ôtajos tirgos

Nozares aspekts:
konkurences

anal�ìze

Valsts aspekts:
PESTEL

Produkta aspekts:
pied�Âv�Âjuma

anal�ìze



Kas j � noskaidro par tirgu?
Ierobe�ojumi, pras �bas, noteikumi

• Ierobe�ojumi, kas attiecas uz produkta izcelsmi

• Sertific� šana un tehniskie standarti

• Kvotas

• Muitas tarifi

• Kvalit� tes, sanit� r� s pras�bas un citi noteikumi

• Mar�� šanas un iepakošanas noteikumi

• Citas tirgus barjeras (piem� ram, iepakojuma nodoklis, 
vai pieder�ba viet� jai arodbiedr�bai)



Kas j � noskaidro par tirgu?
Inform � cija par valsti/ tirgu

• Tirgus lielums un att�st�bas tendences

• Politisk� un ekonomisk� stabilit� te

• Tirgus piepild�jums un tirgus izaugsmes iesp� jas

• Tirgus segmenti (piem� ram, nacion� l� s 
minorit� tes, interešu grupas, specifiskie 
izplat�šanas kan� li)

• Importa apjoms un valstis, no kur� m tiek 
import� ts (import� tikai no � zijas valst�m, vai 
ar� no m� su kaimi� valst�m)

• Konkurences l�menis

• � eogr� fiskais tuvums

• Viet� j� kult� ra, reli	 ija



Kas j � noskaidro par valsti?
Potenci � lie klienti

• J� su potenci� lie klienti

• Gala pat� r� t� ji:

- k� d� veid� produkts tiek lietots?

- k� das pat� r� t� ju kvalit� tes pras�bas?

- pat� r� t� ju pirktsp� ja (ja ir gala produkti)

- industrijas att�st�ba/tehnolo	 iska att�st�ba (ja pieg� d� jat 
industri� liem pirc� jiem

• Vai ir j� izdara izmai� as J� su produkt� vai pakalpojum� , 
lai tas atbilstu tirgus pras�b� m?



Kas j � noskaidro par tirgu
Konkurenti

• J� su konkurenti m� r� a tirg� ;

• Konkurentu pied� v� to pre
 u vai pakalpojumu kvalit� te 
un cenu l�menis

• Cik liela konkurence 

• Vai varat konkur� t?



Kas j � noskaidro par tirgu?
Distrib � cijas kan � li

Izplat�šanas kontakts

Preces pl� sma

Ra�ot � js

Ra�ot � js
Galapat� r� t� js

(mazumtirgot� js)

Ra�ot � js Galapat� r� t� js
(mazumtirgot� js)

A	 ents

Galapat� r� t� js
(mazumtirgot� js)

Izplat�t� js



Kas j � noskaidro par tirgu?
Izmaksas

• m� rketings, 

• telpu �re, 

• a	 entu honor� rs, 

• noliktavu pakalpojumi,

• maks� jumi mazumtirgot� jam

• cits



Apkopojot inform� ciju par da� � diem tirgus aspektiem, uz�� mums 
mekl� atbildes uz tr�s b� tisk� kajiem jaut� jumiem: 
– cik pievilc�gs J� su uz�� mumam ir katrs no eksporta tirgiem?
– cik efekt�vi J� s varat konkur� t šaj� tirg� ? 
– k� p� c uz�� mums v� las ieiet tieši šajos tirgos?

Tirgu priorit� šana – uz kuru tirgu koncentr� t resursus un akt�vu 
darbu, k� ar� izpl� not, k� d� sec�b� un laika period� tirgi tiks 
apg� ti. 

Tiek pie� emts l� mums, vai b� s nepieciešama padzi�in� t� ka tirgus 
izp� te.



K� d� veid � iesp � jams g � t inform � ciju?



Inform � cija par tirgiem

www.liaa.gov.lv



Inform � cija par tirgiem
www.intracen.org - International Trade Centre



Inform � cija par tirgiem
http://mkaccdb.eu.int/mkaccdb2/indexPubli.htm

Market Access Database – inform� cija ES uz�� m� jiem par trešo valstu 
tirgiem



Inform � cija par tirgiem

Noteikumi, veidlapas, pras�bas un cita inform� cija



Inform � cija par tirgiem

Kur v � l mekl � t inform � ciju?

• www.mfa.gov.lv un citu valstu � rlietu dienestu m� jas lapas

• www.em.gov.lv un citu valstu ekonomikas instit� cijas, piem� ram, UK 
Trade&Investment, Finpro, Sweden.se

• www.worldchambers.com – tirdzniec�bas un r� pniec�bas kameras

• www.wto.org – World Trade Organization (Pasaules tirdzniec�bas 
organiz� cija)

• u.c.



Statistika

Statistikas dati par ES 
valst�m.
Ne tikai tirdzniec�bas 
r� d�t� ji, bet ar�
inform� cija par alg� m, 
pirktsp� ju, bezdarba 
l�meni utt.

www.ec.europa.eu/eurostat



ES tirgus
http://exporthelp.europa.eu/

Par ES tirgu (trešo valstu uz�� m� jiem, bet ar� Latvijas 
uz�� m� ji var atrast noder�gu inform� ciju



Inform � cija par tirgiem

Kur v � l mekl � t inform � ciju?

Eiropas biznesa atbalsta t�kls – Enerprise Europe Network

• www.een.lv

• Inform� cija par Eiropas tirgiem (ES, Krievija, Ukraina, 
Moldova, Norv�	 ija utt.) un kontaktu mekl� šana

• Atrodas LIAA telp� s, P� rses iel� 2, 2.st� v�



Standarti Eiropas Savien �b�

www.newapproach.org



ES valstu iepirkumi

http://ted.europa.eu



A� enti

www.iucab.nl



B2B
www.nordicnet.se

• Ra�ot � ji, izplat�t� ji, a	 enti Zieme�valst�s

• Inform� cija par tirgu



B2B
www.go4worldbusiness.com



B2B

www.alibaba.com



� r� j� s tirdzniec �bas port � ls - www.exim.lv

Port � ls ir eksportorient � tas
inform � cijas On-line
datub � ze:

• Latvijas uz�� mumu profili un 
biznesa pied� v� jumi

• � rvalstu uz�� mumu biznesa 
pied� v� jumi

• Inform� cija par pas� kumiem 
� rvalst�s un Latvij�

• Inform� cija par Latvijas 
ekonomiku un tirdzniec�bu



Inform � cija par sadarb �bas partneriem
www.kompass.com



Latvijas industri � l� dizaina port � ls

www.designlatvia.lv



Inform � cija par nozar � m

Nozaru �urn � li (abon� šana par br�vu)
http://industrialleaders.tradepub.com/free/tgrn



Kur mekl � t inform � ciju par tirgiem?



Kopsavilkums

• Pirms s� kat aktivit� tes k� d� tirg� , ir j� p� ta, kas taj�
notiek un k� das b� tu J� su perspekt�vas

• Tirgus p� t�šana ir nep� rtraukts process

• P� t�šanas jaut� jumu loks un dzi�ums ir atkar�gs no J� su 
m� r� iem  konkr� taj� tirg�

• P� t�šanas veids – no J� su sp� j� m un iesp� j� m

• Izmantojiet internetu – daudz inform� cijas var atrast 
bezmaksas!



Paldies par uzman �bu!

P� rses iela 2, R �ga, LV 1442, Latvija
T� lr.: +371 67039400 Fakss: +371 67039401
E-pasts: liaa@liaa.gov.lv
www.liaa.gov.lv


