Braucieni pa reģioniem Krievijā:
noderīgi padomi un līdzšinējā pieredze.
Vispārējā kārtība

1. Nereti uzņēmēji sastopas ar problēmu, ka nav iespējams uzrunāt Krievijas uzņēmumus dēļ to nepieejamības vadībai. Lai šo risinātu ir izmantojami oficiālie delegāciju braucieni pa reģioniem. Krievijā varas pārstāvjus ciena un, ja uzņemošā puse ir attiecīgā reģiona administrācija vai pilsēta, aicinātie uzņēmēju pārstāvji ierodas gandrīz vienmēr. Jāņem vērā, ka Krievijā administrācijas milzīgā mērā nosaka biznesu. Bizness būs apgrūtināts, ja administrācijas viedoklis par sadarbību būs negatīvs.
2. Braucienos pa reģioniem sagaidošos uzņēmējus parasti uzaicina administrācija caur attiecīgā reģiona tirdzniecības un rūpniecības palātu. Palātu gadījumā var tikt prasīta samaksa par kontaktu piesaistīšanu un kafijas pauzēm, kas nav liela (līdz 200 USD). 

3. Tikšanās formāts ir „apaļais galds”, ļoti reti -  „kontaktbirža”. Apaļais galds – visi uzņēmēji sēž pie kopēja galda un katrs stādās priekšā un izsaka savas vēlmes. Organizētības līmenis dažādos reģionos ir dažāds. Parasti ar stingrību tas neizceļas un bieži vien pat iepriekšējā dienā nav skaidrs kas un cik ieradīsies uz tikšanos. Administrācija savu uzņēmumu apzvanīšanu neveic, bet palātas to dara ne vienmēr (sevišķi nepūlas, ja nav maksas). 

4. Pieredze rāda, ka partneri tiek atrasti un līgumsarunas tiek uzsāktas apm. 80% gadījumu, noslēgti līgumi par sadarbību 10%. 

Ieteikumi:

1) Izlemt par braukšanu savlaicīgi un palikt pie šī lēmuma konsekventi. Sevišķi, ja lēmums ir braukt. Pretējā gadījumā lieki tiek nodarbināti lieli resursi (partneru atsaukšana caur administrāciju, ielūgumu anulēšana, vietu atteikšana transportā u.t.t.).
2) Anketa skaidri jāapraksta savas vēlmes un tās jāaizpilda krievu valodā (kaut vai latīņu burtiem). Šīs anketas būs vienīgais izejas materiāls reģionam, lai tas piemeklētu jums partnerus. Cik tās būs kvalitatīvas – tik kvalitatīvi būs kontakti.

3) Lai brauciens būtu maksimāli sekmīgs: iepazīties ar ekonomiskā rakstura informāciju + no sniegtās informācijas un mājas lapām pašiem piemeklēt reģiona uzņēmumus, ar ko ir interese sadarboties un ierakstīt tos anketās. Uz reģiona administrāciju nevajag paļauties.

4) Ļoti vēlams 7 – 10 rindiņu kodolīgs apraksts par uzņēmuma spēcīgākajām pusēm (cipari, sadarbības valstis, īpašas spējas). Šis ir vajadzīgs vēstniekam, lai viņš pateiktu pāris vārdus administrācijai augstākajā līmenī par mūsu piedāvājumiem. Krievijā tas ir ļoti svarīgi, jo nereti administrācijas var būt ļoti ieinteresētas. „Palagus” (vairāk par 10 rindām) nerakstīt, tos neviens nelasīs un neatcerēsies.    

5) Dokumentus vīzām iesniegt ļoti savlaicīgi. Parasti birokrātiski jautājumi ar Krieviju risinās ļoti ilgi un sarežģīti – risks nokavēt vīzas.
