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Pārstāvniecība Dānijā

– Sāka savu darbību 2005. gada janvārī
Oficiālā atklāšana – 2005. gada 8.martā.

– Personāls > 1

– Atrašanās vieta – Latvijas Vēstniecība Dānijā
(Kopenhāgenā)



Tirdzniecības Misijas
– Kas tās tādas?

Vairāku uzņēmumu došanās uz konkrētu valsti ar mērķi dibināt biznesa 
kontaktus.

– Kad tiek rīkotas? 
Pēc vajadzības, pēc intereses.
Saskaņojot ar LIAA nozaru speciālistiem.

– Kas var piedalīties? 
Jebkurš, kam ir interese un arī potenciāls.

– Cik tas maksā?
Atbalsta programmas.
Alternatīva - pašu finansējums.



Piemēri

– Kokrūpniecības sektora misija
Mēbeļu sagataves, koka karkasa mājas

– BIO misija
Izglītības iestādes, eko parfimērija 

– 2006 gadā - SIA Kamīnu Nams individuālā misija
Filiāles veidošana, tirgus izpēte, pasūtījumu izpilde



Nākotnes plāni

– Metālapstrāde / Vēju ģeneratoru sektors
4-7. septembris.

– Tekstils
Novembra sākums.

– IT nozare
Oktobris

– Koku karkasa mājas, guļbūves



Latvijas ārējās ekonomiskās pārstāvniecības 
kontakti Dānijā:

Gints Janums
Pārstāvniecības vadītājs

Rosbæksvej 17, Copenhagen Ø,
DK- 2100, Denmark
Tel.: +45 39276000
Fax: +45 39276009

Mob.: +45 26283528

E-mail:  gints.janums@liaa.gov.lv

www.liaa.gov.lv, www.exim.lv


