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LIAA un citas pārstāvniecības 
uzņēmēju atbalstam LR vēstniecībā

LIAA Pārstāvniecība (vadītājs Olafs Slūtiņš)

LR Zemkopības ministrijas padomnieks Aivars Graudiņš

LR Satiksmes ministrijas specializētais atašejs Larisa Ivolgina

Latvijas Banku asociācijas atašejs Jānis Livčāns

TAVA pārstāvis Sabīne Štelmane

LR Ārlietu ministrijas padomniece ekonomiskajos jautājumos 
Velga Ekure

LR Ārlietu ministrija trešais sekretārs (ekonomiskie jautājumi) 
Marta Veiķeniece



3

Pārstāvniecības lielākie sadarbības partneri
Международный Конгресс Промышленников и
Предпринимателей

Mockовская Торогово-Промышленная Палата

Национальное партнерство развития субконтрактации

Международный центр научной и технической информации

ОО Деловая Россия

Российская Торогово-Промышленная Палата

Российский Союз Промышленников и Предпринимателей

AEB (Eiropas Biznesa Asociācija)

Latvijas Biznesa Asociācija Krievijas Federācijā
(Latvijas biznesa klubs - laipni lūgti piedalīties)
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Notikušie braucieni:  Vologda (Čerepoveca); Pleskava; Perma; 
Magadāna; Kaļiņingrada; Jaroslavļa; Komi;

Plānotie braucieni:  20.09.2007.  Maskava-Jekaterinburga-Novosibirska-
Irkutska;

Tvera, Krasnodara, Baškotrostāna (UFA), Samāra (?)

Notikušās un plānotās vizītes KF
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Tirdzniecības misijas un VIP vizītes. Kādēļ braukt ?

• Eksporta pasūtījumi (patērētājs/regulētājs ir valsts sektors. 
Veiksmīgākās nozares – farmācija, finansējums, būvniecība, IT 
nozare, mašīnbūve);

• Izejvielu piegādes (koks, plastmasa, gumija..);

• Tirgus izpētes mērķi (Krievijas tirgus neviendabīgums); 

• Esošo uzņēmumu (pārstāvju) atbalsts uz vietas;

• Vizītes notiek KF subjektu vadības līmenī (gubernators, 
republikas galva, pilsētas mērija) – attiecīgi vadība aicina savus 
uzņēmējus, savukārt, LV delegāciju vada LR vēstnieks Krievijas 
Federācijā;

• Uzņēmuma statusu apliecinošs raksturs.
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Krievijas reģionu priekšrocības
+ vieglāk iegūt vietējās pašvaldības atbalstu
+ mazāka konkurence
+ draudzīgāka attieksme
+ industriālas pilsētas 
+ vieglāka orientācija tirgū

- neattīstītāka infrastruktūra un kopējā biznesa vide
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Veiksmīgas sadarbības piemēri
Parex Leasing: Vologdā līgumi par 2,2 miljoniem dolāru.

Olainfarm: ieiešana aptieku tīklā Vologdā (pārdošanas pieaugums 
kopš 2006.gada marta mēneša ir 20% mēnesī). Pieaugums pa 
reģioniem 150 000 EUR

RVR: risina sarunas par iespējamu tramvaju piegādi Kazaņai
(Tatarstāna)

Drafts & ITO Projektu grupa: pārrunas ar Kazaņas pašvaldību par 
iepirkumiem ūdens attīrošo iekārtu un risinājumu ieviešanā
Kazaņā (Tatarstānā).

Papeks & Co (uzlīmes bērniem): Permā -2 līgumi. Kazaņā - 1 
līgums, Jaroslavļā - 2 līgumi

(pēc uzņēmēju atzinuma braucienu rezultativitāte apm. 30 %)



8

Efektīvas vizītes priekšnoteikumi
1. Savlaicīga un nopietna pieteikšanās un savu vēlmju apraksts 

krievu valodā potenciāliem partneriem (LIAA pieteikšanās 
anketā).

2. Darījuma partneru iepriekšējā apzināšana un reģiona izpēte 
(reģionu mājas lapas, tirdzniecības palātu saraksti u.c.).  

3. Detalizēta iespējamo partneru definēšana (ar ko grib tikties –
kompāniju nosaukumi, personas).

4. Īsa informācija (3-4 teikumi) par uzņēmumu – sarunām ar 
reģiona vadību (unikalitāte, spīdoši projekti, skaitļi). Sevišķi –
valsts iepirkumu lietās.

5. Lūgt atbalstu LIAA pārstāvjiem un vai vēstniekam uzrunāt 
vajadzīgo partneri/amatpersonu.

Svarīgi: savlaicīgi iesniegt datus vīzu noformēšanai: pases 
skenēta kopija, amats, personas dati u.c. 
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Vizīšu programma, atbildīgie
• Parasti – divu dienu vizītes (vidēji apm. 10 uzņēmēju)

• Programmā: 
– Ekonomiskais forums (piedalās visi RU un LV uzņēmji + 

apgabala administrācija un oficiālā delegācija) 
Atbildīgais: apgabala administrācija

– Apaļais galds, retāk kontaktbirža uzņēmējiem (piedalās RU un 
LV uzņēmēji, ekonomiskie pārstāvji)

Atbildīgais: administrācija, visbiežāk TRP

- Individuālās tikšanās pēc uzņēmēju interesēm (braucieni uz 
uzņēmumiem) 

Atbildīgais: paši uzņēmumi
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Izmaksas un organizatoriskie aspekti
• Informācija par gaidāmajiem braucieniem – LIAA pārstāvniecībā KF, 

mājas lapā: www.liaa.gov.lv, preses izdevumos, LR vēstniecībā.

• Izdevumi:
– Maksājumi par vīzu KF 
– Transporta izdevumi (vilciens, lidmašīna);
– Viesnīca (reģionos 4* viesnīcas cena apm. 60 -120 LVL); 
– Ēdināšana (biznesa pusdienas 3-10 LVL); 
– Iespējamas maksas par furšetu un tikšanos organizēšanu (apm. 50-100 

LVL), ja organizē apgabala TRP.

• Uz vietas nodrošina: 
– transports delegācijai un pavadīšana no/uz lidostas;
– Viesnīcas rezervācijas.

norēķināšanās – vislabāk skaidrā naudā !
Kurss: 50 RUB ~ 1 LVL
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Krievijas reģioni – Centrālais federālais apgabals

(1000 RUB – apm. 20 LVL)
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Krievijas lielākās pilsētas
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Paldies par uzmanību !
Latvijas ārējā ekonomiskā
pārstāvniecība Krievijas 
Federācijā

Vadītājs (Maskava)
Olafs Slūtiņš

Čapligina 3, 103062, 
Maskava, Krievijas 
Federācija
Tel.: +7495 7301834,
Mob. +7 926 665 30 80

Mob. Latvijā 26595471
e-pasts: ru@liaa.gov.lv


