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Saturs
• Lielbritānija – vispārīgs raksturojums 

• Sadarbība starp Latviju un Lielbritāniju 

• Dažādie sadarbības veidi

• Aģentu on-line datu bāze

• Aktīvākās nozares

• Galvenie ieteikumi

• Informācijas avoti



Kapēc Lielbritānija?
• Lielbritānija ir 4. lielākā ekonomika pasaulē

• Apsteidzot Franciju 2000. gadā, Lielbritānija kļuva par 2. lielāko 
ekonomiku Eiropā. Barclay’s banka paredz, ka vienas paaudzes 
laikā, Lielbritānija kļūs par nozīmīgāko ekonomiku Eiropā

• Lielbritānija ir 4.lielākā importētājvalsts pasaulē aiz ASV, Vācijas un 
Ķīnas un tikai 7. lielākā eksportētājvalsts

• Svarīgākās nozares – autobūve, ķīmiskā un farmaceitiskā
rūpniecība, ICT, loģistika, enerģētika, biotehnoloģija un R&D



Latvija - Lielbritānija
• Lielbritānija ir 5. nozīmīgākais Latvijas eksporta partneris (352,5 milj. 

EUR 2006.g.)

• Lielbritānija ir tikai 14. lielākais importētājs uz Latviju (159,8 milj. 
EUR 2006.g.)

• Pozitīva tirdzniecības bilance 

• Lielbritānija ir 8. lielākais investors Latvijā (kopā 115,9 milj. Ls)

• Latvijā reģistrēti 666 uzņēmumi ar Lielbritānijas kapitālu



Eksporta sadalījums 
pa galvenajām preču grupām 2006.gadā

Koksne un koka izstrādājumi Metāli un to izstrādājumi
Dažādas rūpniecības preces Tekstilizstrādājumi
Pārējie produktu



Izplatītājs/pārstāvniecība/aģents
Izplatītājs Pārstāvniecība Aģents

• Ražotājam nav 
uzņēmuma tiešās 
darbības izmaksu

• Preču gala pircēji 
ražotājam nav zināmi

• Parasti garš
pēcapmaksas laiks

• Ražotājam nav 
kontroles pār 
pārdošanas cenām 

• Saistās ar investīcijām 
pārstāvniecības 
izveidošanā

• Uzņēmuma 
pārstāvniecības darbības 
izmaksas

• Izmaksas pastāv 
neatkarīgi no uzņēmuma 
aktivitātes un veiktajiem 
darījumiem

• Gala pircēji ražotājam 
zināmi

• Pilnīga kontrole pār 
cenām

• Nav uzņēmuma 
tiešās darbības 
izmaksu

• Izmaksas attiecas 
tikai uz veiktajiem 
pārdošanas 
darījumiem (komisija)

• Gala pircēji 
ražotājam zināmi 
(pircējiem tiek 
piestādīts rēķins no 
ražotāja puses) 

• Kontrole pār cenām



The Manufacturers’ Agents’ Association - MAA

• MAA ir 1909.gadā dibinātā, vienīgā profesionālā asociācija, kas 
apvieno Lielbritānijā un Īrijā aktīvi strādājošos aģentus

• Asociācijai ir aptuveni 800 biedri, kas pārstāv 130 dažādas nozares

• Viens no MAA pakalpojumiem ir pieeja datu bāzei, kurā apkopota 
informācija par asociācijas biedriem. www.themaa.co.uk/plogin.aspx

• Izmantojot MAA Net Search on-line datu bāzi Jūs variet atlasīt Jūs 
interesējošos aģentus

http://www.themaa.co.uk/plogin.aspx


Aģentu on-line datu bāze

–



On-line datu bāzes darbības principi
• Lietojot MAA datu bāzi Jūs katrā tās lietošanas reizē variet atlasīt līdz 20 

aģentiem – potenciāliem sadarbības partneriem

• Lietojot šo datu bāzi pirmo reiz, Jums būs nepieciešams reģistrēties, 
ievadot sava uzņēmuma kontaktinformāciju, kā arī izvēloties lietotāja 
vārdu un paroli

• ES uzņēmumiem maksa par katru datu bāzes lietošanas reizi ir 150 
mārciņas. Maksājuma veikšana iespējama vai nu ar pārskaitījumu vai ar 
kredītkarti. Rēķins Jums tiks nosūtīts pa pastu pēc maksājuma veikšanas

• Jums ir iespēja izvēlēties aģentus pēc:
to darbības ģeogrāfiskās teritorijas (piem. Skotija, Ziemeļanglija utt.)
to produktu grupas (piem. celtniecības materiāli, izolācijas materiāli, u.c.)
to gala patērētājiem, ar ko konkrētais aģents strādā (piem. dārza centri, 
celtniecības kompānijas, viesnīcas, arhitekti, dāvanu veikali utt.)



Aģentu vidū visaktīvāk pārstāvētās nozares

• Celtniecība (t.sk. jumta seguma materiāli, kokapstrādes produkti,  
u.c.)

• Mēbeles

• Dažādas elektro- un elektronikas ierīces

• Apģērbs

• Detaļas autobūves rūpniecībai 

• Dažādas preces ko var uzskatīt par dāvanām

• Iepakojums un dažādi papīra izstrādājumi 

• Apgaismojuma iekārtas/gaismas ķermeņi



Informācija par Jūsu uzņēmumu

• Company. Īss Jūsu pārstāvētās kompānijas apraksts

• Products. Aprakstiet produktu, kuru Jūs vēlētos pārdot 

• Customers. Aprakstiet Jūsu mērķa tirgu un Jūsu mērķa klientu

• Area. Aprakstiet savu ģeogrāfisko mērķa tirgu (piem. Londona)

• Agents. Aprakstiet ar kādu aģentu Jūs vēlētos sadarboties

• Marketing support. Sniedziet informāciju par iespējamo mārketinga 
atbalstu, piem. produktu katalogi, paraugi, kompānijas mājas lapa, 
CD, piedalīšanās izstādēs u.c.)

• Upload File. Šeit Jūs variet lejupielādēt produktu bildes, kompānijas 
iepazīšanās vēstuli u.c. failus



Kas notiek pēc datu bāzes aizpildīšanas?

• Jūsu anketu saņems MAA pārstāvis

• MAA veiks Jūsu anketas caurskatīšanu un sniegtās informācijas 
pielāgošanu Lielbritānijas videi un prasībām

• MAA pārstāvji Jūsu vārdā izsūtīs Jūsu aizpildītās anketas 
attiecīgajiem aģentiem, kurus Jūs būsiet izvēlējušies

• Pēc informācijas saņemšanas, aģenti sazināsies ar Jums pa tiešo, 
lai pārrunāt  sīkāk viņus interesējošos jautājumus

• Jūsu sadarbības piedāvājums tiks bez maksas publicēts MAA 
žurnālā, kas tiek izplatīts visu asociācijas biedru vidū, kā arī dažādu 
reģionālo institūciju vidū kā piem. tirdzniecības un rūpniecības 
kameras



Mūsu padoms Jums 
• Izmantojiet iespēju strādāt ar aģentiem

• Sniedziet pietiekošu, bet ne lieku informāciju par Jūsu uzņēmumu. 
Izceliet Jūsu produkta priekšrocības salīdzinājumā ar citiem līdzīgiem 
produktiem tirgū. Uzsveriet savu darbību citu valstu tirgos utt. Nosakiet 
savus mērķa tirgus Lielbritānijā. 

• Atvēliet laiku rūpīgai aģentu atlasīšanai, iedziļinieties viņu profilos. 
Aģenti ir ļoti pieredzējuši un pietiekoši elastīgi savā darbībā un tādējādi 
spēj pielāgoties jaunu produktu pārdošanai tirgū. Nevajag lūkoties tikai 
pēc aģenta, kas jau pārdot attiecīgo produktu, Jūsu produkts, 
iespējams, var būt papildinājums kāda aģenta pārstāvēto preču klāstā

• Neizvirziet par mērķi sadarboties ar iespējami lielāku aģentu skaitu, tas 
var novest pie konkurences pašu aģentu starpā

• Galvenie līguma punkti ir: teritorija, produkts, laika periods un komisija.
Komisijas maksa lielā mērā ir pārrunu rezultāts un atkarīga no produkta 
specifikas. 



Eksporta importa direktorija www.exim.lv



LIAA mājas lapa www.liaa.gov.lv

http://www.liaa.gov.lv/


Galvenie informācijas avoti
www.uktradeinvest.gov.uk UK Trade & Investment

www.dti.gov.uk/ Department of Trade and Industry

www.businesslink.gov.uk Business Link

www.hm-treasury.gov.uk HM Treasury

www.fco.gov.uk/ Foreign and Commonwealth Office

www.bankofengland.co.uk Bank of England

www.statistics.gov.uk National Statistics

www.europa.eu.int/comm/eurostat Eurostat/European Commission

www.bccl.lv British Chamber of Commerce in Latvia

www.exhibitions.co.uk Nozaru izstāžu apkopojums

http://www.uktradeinvest.gov.uk/
http://www.dti.gov.uk/
http://www.businesslink.gov.uk/
http://www.hm-treasury.gov.uk/
http://www.fco.gov.uk/
http://www.bankofengland.co.uk/
http://www.statistics.gov.uk/
http://www.europa.eu.int/comm/eurostat
http://www.bccl.lv/
http://www.exhibitions.co.uk/


LIAA pārstāvniecība 
Lielbritānijā
72 Queensborough Terrace
London W2 3SH
Tel +44  (0)20 7229 8173
Fax +44 (0)20 7727 7397
e-mail ukinfo@liaa.gov.lv
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