1.pielikums

Uzdevumi un sasniedzamie rezultati viena gada ietvaros.

. Uzdevumi un rezultativie raditaji investiciju piesaistée:

1. Uzdevumi:

Identificét potencialos investorus un veicinat to interesi investet Latvija, taja skaita:

1.1.

1.2.

1.3.

14.

1.5.

1.6.

Veikt elektronisku, telefonisku vai cita veida sazinu ar 36 mérk&étiem potencialiem
investoriem gada laika prioritarajos investiciju projektu sektoros. Prioritarie investiciju
projektu sektori (RIS 3 jeb “Research and Innovation Strategy for Smart Specialization) ir:

1.1.1. zinasanu ietilpiga bioekonomika;

1.1.2. biomedicina, medicinas tehnologijas, farmacija;

1.1.3. fotonika un viedie materiali, tehnologijas un inzeniersistémas;

1.14. vieda energétika un mobilitate;

1.15. informacijas un komunikacijas tehnologijas (turpmak teksta- Prioritarie
sektori).

Fiksét veiktas darbibas (taja skaita, noradot potencialo investoru, ta kontaktinformaciju,
interesi, komunikacijas laiku un veidu) CRM sistema, nodro$inot, ka ik ménesi tiek
uzrunati ne mazak ka 1/12 dala no 36, kas ir noteiktais gada mérka potencialo investoru
skaits. Trijos ménesos (ceturksni) jabut uzrunatiem vismaz 9 potencialiem investoriem.
Gada laika identificeti vismaz 6 kvalificeti "investiciju kontakti", kas izradijusi interesi
péc uzrunasanas, gada laika identificéti vismaz 5 jauni investiciju projekti.

Saskanojot ar LIAA kontaktpersonu (turpmak teksta — LIAA Rigas birojs), gada laika
uzrunat vismaz 4 Latvija registrétus komersantus, kur vismaz 10 % kapitala pieder
Spanijas uznémumam (turpmak teksta — Spanijas kapitala komersanti), noskaidrot to
uznémejdarbibas attistibas planus nakamajiem 2 kalendarajiem gadiem Latvijas teritorija
un uzn€muma grupas ietvaros, fiksét ieprieks min€to informaciju CRM siste€ma (tai skaita
aizpildit pecapkalpoSanas anketu), nodroSinot, ka vismaz reizi gada tiek veikta
pecapkalpoSanas aktivitate katra identific€ta uzn€muma mates kompanija.

Uzrunat vismaz 4 potencialos stratégiskos partnerus (tehnologiju konsultantus,
tirdzniecibas un ripniecibas kameras u.c.) investiciju un tehnologiju joma ar mérki
veicinat investiciju piesaisti Latvijai, ka ari fiksét min€to informaciju CRM sistéma,
nodros$inot ka reizi trijos ménesos (ceturksni) tiek uzrunats vismaz 1 stratégiskais partneris.
leprieks saskanojot pasakuma konceptu, formatu, dalibniekus un galvenos darbibas
raditajus ar LIAA Rigas biroju, gada laika organizet vismaz 1 bilateralu pasakumu Latvija
vai Spanija (pieméram, apala galda diskusiju, konferenci, potencialo vai ekvivalentu
pasakumu, kura piedalas Latvijas un Spanijas uzpn€émumi) investiciju piesaistes
veicinasanai Prioritarajos sektoros, pasakuma veidu, formatu, laiku, apjomu un izmaksas
ieprieks saskanojot ar LIAA Rigas biroju.

Gada laika 1stenot vismaz 1 investiciju kampanu kada no Prioritarajiem sektoriem
potencialo sadarbibas partneru (taja skaita, potencialo investoru, strat€gisko partneru)
identific€Sanai, kampanas veidu, formatu, laiku, apjomu un izmaksas saskanojot ar LIAA
Rigas biroju.



1.7. Organizet vismaz 3 potencialo investoru vizites uz Latviju.

2. Gada laika sasniedzamie rezultati investiciju piesaiste:

1.
Piesaistitas investicijas miljoni EUR gada griezuma Miljoni EUR 10
2.
P.lanotas' Jaunfa.(.iltas d_arba v1etavs vidéji gada (RIS3) Darba vietu skaits 30
(jaunas investicijas +pecapkalpoSana)
3.
Proaktivi uzrunati potencialie investori RIS 3 sektoros Kontaktu skaits 36
4 Kvalificgtie "investiciju kontakti", kas izradijusi interesi .
- o ’ Kontaktu skaits 6
péc uzrunasanas
5.
Jauni investiciju projekti Projektu skaits 5
6.
P&capkalposana (individuala klatienes saruna) Sarunu skaits 4
7.
Ienakosas potencialo investoru vizites. Noorganiz&tas vizites 3
potencialo investoru vizites uz Latviju RIS3 sektoros
8. Istenots bilaterals pasakums kada (viena vai vairakos) no Gab 1
prioritaro investiciju projektu sektoriem '

11. Uzdevumi un rezultativie raditaji eksporta veicinaSana.

3. Uzdevumi:

3.1. Sniegt padzilinatas eksporta konsultacijas vismaz 36 Latvijas uzn@mumiem par Spanijas
tirgu un biznesa partneru atraSanas iesp&jam. Ceturksni rezultativais raditajs - vismaz 9
uznémumi.

3.2. Sniegt padzilinatas konsultacijas vismaz 25 Spanijas uznémumiem par biznesa partneru
atraSanas iespéjam Latvija. Trijos méneSos (ceturksni) rezultativais raditajs - vismaz 6
uznémumi pirmaja, otraja un treSaja ceturksni, vismaz 7 uznémumi- ceturtaja ceturksni;

3.3. Sniegt vienkarsas eksporta konsultacijas vismaz 40 Spanijas uznémumiem par biznesa
partneru atraSanas iesp&jam Latvija. Trijos méneSos (ceturksni) rezultativais raditajs - vismaz
10 uzn€mumi.

Padzilinatas eksporta konsultacijas ir individuals darbs konkréta uzpémuma sadarbibas
partneru atraSanai - potencialo sadarbibas partneru profila sagatavoSana, to atlase no datu
baz&m un uzrunasana atbilsto$i uzn@émuma v€lmeém, biznesa vizisu gatavosana, “follow —up”,



individuali sagatavota informacija, pieméram, par tirgus izméru, struktiru, dalibniekiem,
cenam, precu izplatiSanas kanaliem, logistikas jautajumiem, konkurentiem, biznesa kultaru,
u.tml.). Uzsvars uz RIS3 nozarém, taja skaita:

- izplatit informaciju Spanijas kompanijam par Latvijas tautsaimniecibu, nozarém,
uznémgéjdarbibas vidi, Latvijas uzn€mumiem un to precém, sadarbibas iesp&jam;

- sniegt Latvijas uznéméjiem informaciju par Spanijas kompaniju pieprasijumu péc
Latvijas prec€m un pakalpojumiem.

3.4. Organizét Spanijas kompaniju un biznesa delegaciju - potencialo iepirc€ju un sadarbibas
partneru vizites uz Latviju - vismaz 4 iepirc€ju vizites (taja skaita, apmeklGjot LIAA
organiz€tos biznesa forumus).

3.5. Organizet Latvijas kompaniju un biznesa delegaciju - potencialo iepirc€ju un sadarbibas
partneru vizites uz Spaniju - vismaz 4 iepircgju vizites.

3.6. Sniegt vismaz 2 maksas pakalpojumus Latvijas uznémumam atbilsto§i LIAA maksas
pakalpojumu cenradim (Ministru kabineta noteikumi)®.

3.7. Veikt Latvijas un Spanijas uznémumu aptauju un apzinasanu, lai identificétu Latvijas
uznémumu eksporta darijumus Spanija kopsumma vismaz 700 000 EUR vertiba, un eksporta
darfjumiem, kas parsniedz 50 000 EUR vértibu jabit vismaz 10% no padzilinatam eksporta
konsultacijam, kas sniegtas Spanijas un Latvijas uznémumiem, kopskaita.

4. Gada laika sasniedzamie rezultati eksporta veicinasana:

1. LV uznémumu skaits, kuriem sniegtas _ ..
e . Konsultaciju
padzilinatas konsultacijas biznesa . 36
o - o skaits
partneru arvalstis atraSanai
2. Pfldz1111}atas konsultacijas arvalstu Eksporta projekti o5
uznémumiem
3. Vienkarsas konsultacijas arvalstu Konsultaciju 40
uznémumiem skaits
4. I@nakosq ‘a}rvalstu kompaniju vizisu Vizisu skaits 4
skaits Latvija
S. I_zejoso_ Lg‘fVlj as kompaniju vizisu Vizisu skaits 4
skaits Spanija
6. Maksas pakalpojums atbilstoSi LIAA Rekins 5
cenradim (Ministru kabineta noteikumi) ’
7. Eksporta darTjumu apjoms EUR 700 000
- . 10% no padzilinatu
8 ligums/darijums eksporta
' Eksporta darfjumu skaits (vismaz 50 000 konsultaciju
EUR)

1 Pieejams: https://likumi.lv/ta/id/259567-latvijas-investiciju-un-attistibas-agenturas-maksas-pakalpojumu-
cenradis



https://likumi.lv/ta/id/259567-latvijas-investiciju-un-attistibas-agenturas-maksas-pakalpojumu-cenradis
https://likumi.lv/ta/id/259567-latvijas-investiciju-un-attistibas-agenturas-maksas-pakalpojumu-cenradis

kopskaita
(LV+ES).

5. Veicot $aja pielikuma uzskaititos uzdevumus, sazinu ar Spanijas un Latvijas uznémumiem
fiksét LIAA Klientu attiecibu vadibas sist€éma (turpmak teksta — CRM sistéma).

6. Citi uzdevumi un pienakumi:

6.1. Pildit LIAA amatpersonu noradijumus attieciba uz Latvijas argjas ekonomiskas
parstavnieciba Spanija darbibas nodrosinasanu.

6.2. Kompetences ietvaros piedalities dazadas sanaksm&s un apspriedes, kas saistitas ar
Parstavniecibas darbibas nodroSinaSanu, parstavét LIAA intereses dazadas augsta limena
tikSanas, seminaros, sniedzot prezentacijas par Latvijas uznémgjdarbibas vidi un LIAA
darbibu.

6.3. Dibinat un uzturét regularus kontaktus ar citam valsts un pasvaldibu institlicijam, Latvijas
un starptautiskajam organizacijam:

6.3.1. Uzdevumu veikSana sadarboties ar Latvijas Republikas v@stniecibu Spanija (turpmak
teksta — V@stnieciba), tai skaitd atbilsto$i V&stniecibas pieprasijumam un noradijumiem
piedalities tikSanas ar Vestniecibu, inform&jot par uzdevumu izpildi un planotajam aktivitatem.

6.3.2. Inform& LIAA Rigas biroju par kopigi ar Ve@stniecibu planotajiem pasakumiem un
izmantot ar VE&stniecibu kopigas aktivitates investiciju piesaistes veicinasanai Latvija.

*Kvalificéti interesenti par investiciju projektu. Ja péc sakotngja piedavajuma izsiitiSanas
potencialajam investoram ir bijusi pozitiva atgriezeniska saite un uzn€mums ir izteicis interesi
par investéSanu Latvija un notikusi tikSanas (klatieng vai digitala formata) ar Rigas biroju.

**Jauns investiciju projekts. Gadijuma, kad uznémuma vispariga interese pariet konkréta
interesé un tiek uzsaktas padzilinatas sarunas par konkrétu investiciju (miljonos EUR) veik§anu
un/vai noteikta skaita darba vietu izveidoSanu Latvija, un ticis izveidots investiciju projekts
CRM sistema, aizpildot visu nepiecieSamo informaciju un piesaistot Rigas biroja kolegi
projekta komanda, kvalific€tais interesents par investiciju projektu tiek konvertéts par jauna
investiciju projektu istenotaju.



